渠道精耕《门店营销渠道突围策略》
课程背景：
当下，实体门店面临着巨大竞争，传统的营销渠道或获客方式，已经无法满足当前门店业务需求，如果不迭代“新顾客”消费思维就是等死，而没有全面思考和精准规划的营销，就等于是找死。所以，我们的门店经营者，首先要做到的就是，摒弃过往老旧的经营思维，拥抱新观念，接受新挑战。其次，要思考几个问题：
1．我的目标顾客是谁？
2．当下的顾客消费方式和消费需求具有哪些特征？
3．我目前在做的营销方式是否可以助力当下的门店生意？
4．我需要借力哪些方式或渠道做营销，才能促进门店经营增长？
本课程迭代了过往的传统渠道经营方式，为各位门店经营者系统打造实体店生意经营可用的12个全网营销路径，助力各位更有效的运营和管理。
课程收益：
1．分析营销渠道现状，帮助运营者迭代渠道营销思维。
2．拓宽线上线下渠道营销思路，提升营销实战技能。
3．梳理各渠道落地打法，打造系统化的渠道营销模式，助力生意发展。
授课对象：经销商老板、运营操盘手、企业营销管理者
授课时长：2天（12课时）
授课形式：理论讲授+案例解析+沙盘模拟+互动讨论
课程大纲：
第一章：迭代经营思维
1、大竞争时代实体店经营困境
2、老板必备的十大经营新思维
第二章：线下渠道营销
1、同行生态圈
2、跨界关系
3、老客口碑
4、隐性渠道
5、圈层关系
6、社区关系
第三章：线上渠道营销
1、微信朋友圈
2、私域社群
3、本地生活服务
4、掌上门店
5、微信视频号
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