 
《银行合同法担保法物权法风险防范案例解读》培训课纲
                    主讲老师： 张绪才
   
     一、【课程背景】
    当前国内经济增速放缓，整体社会信用环境有进一步恶化的趋势，受信人及担保人道德风险高企，千方百计拖延还款或摆脱担保责任，导致不良贷款增加，信贷风险呈不断增大的趋势。
    二、【授课时长】一天。
    三、【课程收益】
    张绪才老师多年来从事金融法律风险防范实务研究，通过办案实践及与金融、司法部门有关部门和人员调研交流，开发出本课程，对信贷业务中主要的法律风险点，以案例的形式展现出来，并举一反三、融汇贯通，让业务人员增强风险意识，掌握法律实务知识和技能，提高业务能力和水平，避免业务风险和从业人员的职业道德风险。
    四、【授课对象】
    商业银行、小额贷款公司、担保公司等金融机构从业人员。
    五、【课程特色】
     1、独特的专业优势：法律功底深厚、办案实践经验丰富，法律培训针对性、实操性强。
     2、独特的讲课技能和风格：最大的特点是不讲理论讲案例，不讲术语讲白话，理论案例化、案例故事化、事故情节化、情节实战化；对课件及案例进行精心设计，逻辑严密，构思巧妙，把法律知识融入到生活社会现象；讲课风格生动风趣，寓教于乐；讲解法律深入浅出、通俗易懂，让学员听得懂、愿意听；综合运用文字、图片、影音、互动等方式，充分调动学员的积极参与互动、现场理解感悟，课堂气氛轻松活泼，摆脱了纯讲理论的刻板模式，取得了较好的效果。
六、【课程大纲】
第一部分  信贷法律风险防范之“道”
一、讨论思考：贷款到期不还怎么办？——贷款不能按时足额收回
1、为什么不还？有哪些风险因素？——还款意愿和还款能力
2、为什么会发生诉讼？——非诉清收效果如何？
3、诉讼能打得赢吗？有哪些风险因素？——合同效力、有无证据和证据效力、诉讼时效和担保期间等。
4、打赢诉讼能拿到钱吗？有哪些风险因素？——有无财产可供执行？能否执行？担保权与其它权利是否冲突？有无行使合同权利？
二、信贷业务合同兵法策略
1、以终为始
2、以战止战
3、讨论：运用上述兵法策略，列出：
（1）实务工作中遇到的法律问题
（2）能预见到哪些信贷风险问题
    第三部分 信贷业务及合同各个环节的法律风险点分析与防范
一、信贷业务四大步
1、借款合同签订—事前防范
    2、借款合同担保—担保防范
    3、借款合同履行—事中控制
4、借款合同诉讼—事后救济
二、与贷款流程相对应的合同各环节的法律风险点
[bookmark: _Hlk6951213][bookmark: _GoBack]（一）合同的签订、成立和生效
[bookmark: _Hlk6951161]1、借款及担保合同主体风险防范
案例分析：公司章程与法律规定不一致，授信合同是否有效？
案例分析：公司对外保证，法律效力如何？
案例分析：私营机构能否作保证人?其财产能否设定担保？
保证合同无效，责任如何承担？
案例分析： 
2、合同要素的构成和填写规范要求
（二）合同的权利义务——合同约定的风险提示
1、格式合同的风险点——不利解释规则和免责无效规则、提示注意义务
案例分析：被法院确认无效的合同格式条款！如何防范？
2、借新还旧和贷款展期对保证和抵押的法律风险
合同约定、担保责任及手续办理的法律风险控制
案例分析：借新还旧及展期，想说爱你不容易！
3、合同中担保权实现顺序的法律风险
案例分析：煮熟的鸭子飞了——担保权实现顺序风险防范
4、抵押权与其它权利的冲突风险
案例分析：抵押VS租赁，谁会赢？
问题讨论
  1、法律对租赁权有何特殊规定？
  2、抵押权和租赁权谁优先？
  3、本案中为何会出现租赁在先的情况？
  4、该银行的抵押物能否顺利处置变现？
  5、银行不认可租赁事实，如何推翻？本案能否推翻？
  6、银行应如何防范抵押与租赁权利冲突的风险？
  7、第三人主张抵押权所有权怎么办？—善意抵押权运用策略
5、合同中的“交叉违约”条款
6、合同约定的周全原则和证据规则
   （三）合同的履行——证据！证据！证据！
1、检查预警
案例分析：
2、催收施压
3、诉讼准备：证据、诉讼时效、合同权利
4、维护期间时效，莫让权利“睡觉”
（1）诉讼时效
（2）保证期间
（3）保证诉讼时效 
（4）抵押权行使期间
案例分析1：如何维护权利的“保质期”？——诉讼时效和保证期间
讨论：保证期间是否超过？保证责任是否免除？超过保证期如何补救？    
案例分析2:银行中断诉讼时效的方式不当，败诉！
案例分析3：银行未能证明在诉讼时效期间内主张权利，败诉！
5、如何解决送达难问题？——实务技能操作
7、最高额保证的法律风险
8、最高额抵押的法律风险
案例分析：抵押物被保全查封，银行能否再放款？
（四）合同权利的救济策略
1、不安抗辩权的行使法律风险
案例分析：银行不按约放款，是否担责？
2、行使抵销权
案例分析：近水楼台先得月
 3、行使代位权
案例分析：乾隆讨债
4、行使撤销权
案例分析： 
（五）让客户认知违约成本，增强履约意愿（还款意愿和还款能力） 
   一、讨论：如何向客户讲明还款的好处和违约的不利影响？
   二、对失信被执行人的惩戒措施
    1、《民事诉讼法》中的强制执行措施：
    2、特殊标的强制执行
    3、特殊行为禁止
    4、全方面限制措施
    5、方便快捷强力执行行为
    6、刑事责任的追究
    注：以上内容为正课内容，在案例剖析中举一反三、融汇贯通，加入与之关联的法律知识和实践操作内容，内容可根据情况作适当调整。
张绪才老师服务过的客户：山东省银行业协会、德州市银行业协会、聊城市银行业协会、日照市银行业协会、甘肃临夏市银行业协会、宁夏石嘴山市银行业协会，安徽蚌埠市银行业协会，滁州银行业协会，河南洛阳市银行业协会,鄂尔多斯银行业协会；中信银行、北京中行、泉州兴业银行、天津、濮阳农业银行、定西工商银行、广州交通银行、西安、长春招商银行、石家庄华夏银行、淮安邮储银行、青海银行、吉林银行、江西、河南、四川、湖南、黑龙江邮储银行系统；山东、陕西、青海、吉林、甘肃、河南、江苏、广西、福建、四川、湖南、安徽、上海、广东、黑龙江、内蒙古、新疆等地的农商行或农村信用联社等200余家银行金融机构。
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