投标实务与技巧提升
对象：各投标单位销售部门（营销中心或商务部）的业务主管、销售总监、商务主管、文案主管等

目的：达到编制一份高质量投标文件，可灵活行使质疑（异议）、投诉等救济手段

内容：
      主要针对乙方用户，为提高项目经理的打标能力，帮助投标人熟悉招投标和政府采购领域的法律法规，协助其提高投标文件的编制质量，从而提高项目中标的几率。

课程目标：
[bookmark: _GoBack]      参加完本课程的学习，投标人可引导客户根据不同的项目特点采用合适的采购方式；并具备自行编制投标文件的能力；通过课堂案例的学习后，灵活自如应对投标过程中遇到的疑难问题；规范合同履约，使项目的最终交付成果让采购单位满意。
