虎狼之营销兵法（2天1夜）
课程导语：
[bookmark: _GoBack]销售的有多种说法，分别有：直销、行销、会销、促销、分销、推销、传销、营销等。销售场合也与产品的特征不同而不同。本期课程从营销开始培训，是因为营销可以代表大部分销售的模式，它意含策略、思路、策划等。
企业最大的收益是产品销售的营收，公司除了市场部门，其他部门都是服务客户与市场部而设置的。因此，除市场部以外，其他部门都是公司的固定成本。培训好公司员工，员工创造最大营收，就是降低公司成本最好证明。将熊熊一个，兵熊熊一窝。虎狼之营销兵法，是从心理学、营销学两方面训练团队的业务能力。具体训练包括：员工士气、团队合作、企业使命、营销方式、沟通话术、自我修炼等。帮助企业全面提升团队的战斗能力，实现更大的营收。
 
第一天上午：营销即是做人
虎狼营销原则
营销形象与行为
做营销赢得尊严
自信心建设
 
第一天下午：客户开发
如何进行第一步沟通
营销案分享
成交七步曲的应用
 
第二天上午：营销切单技巧
一对一营销话术技巧
会销式众人营销流程与安排
 
第二天下午：营销策划
微信裂变式营销
营销思维培训
自创营销操练

