新零售培训讲师盛斌子：智能家居建材家电大趋势
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1、 家居智能化大趋势
1. 智能场景化，智能语音+人脸+指纹等“全屋智能标配”
2. 家居移动互联网化，万物相联
3. 家居智能化单品突围，到全屋智能，从全屋智能，到生态智化
4. 家电、家居与小区物联一体化，交互式感应，实现数据同步
5. 二维码+LBS+智能穿戴设备+陀螺仪+Ar/VR，成智能家居标配
6. 基于大数据的云计划，是智能家居的标配，实现数据同步共享
7. 模块智能化到一键智能，到全景智能
8. 从全景智能到进化型智能
9. 从模拟智能，到主动化定制型智能
10. 从人机互通，到万物相联
11. 供应链新零售+移动互联化
案例：XX订制企业的C2B模式全案例
案例：红领是怎么利用大数据说玩转C2C市场的

2、 智能家居背景下的企业战略布局
1. 以C端为导向的大数据定制营销，先整合数据，再整合营销
2. 以C端为导向的供应链整合
3. 全员合伙人模式战略布局
4. 企业平台化、管理精细化、事业合伙化、产品极至化
5. 一体化管理与运营布局：厂商一体化、代理分销一体化、企业员工一体运营布局、公司顾客一体化运营布局、消费即分享布局
6. 构建系统整合营销模式：全员营销+全网营销+多层次分销+病毒营销+网红营销+社区社群营销
4、 智能家居终端新零售动作
1. 社群营销模式引发大终端流量思考？ （案例：网红凭什么火）
思考：如何突破人流量和时间限制，让建材市场不再冰冷。
2. [bookmark: _GoBack]新零售的终端爆破模式探索
案例：双11新零售的“除夕夜”（苏宁QQ群爆破、微信群爆破）
3. 终端多元化发展丰富产品一站式服务（建材/软装/餐饮/娱乐/图书/DIY体验区）
案例：方太的终端体验教学模式高端引流。
4. 大终端的横向跨界经营（设计师高端品牌服务，线上线下相融合精准需求定制。）
案例：马可波罗瓷砖店与M美学艺术馆的品牌营销结合
5. 新场景：智能应用场景与终端未来。（设置VR体验中心，AR，人脸识别付款通道，收集数据，定制化个性需求与未来。） 
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