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课程背景：
销售成功的秘诀在于知人，销售就是和人打交道，正所谓，知己知彼百战不殆，想要成为一个拥有卓越销售力的人，就一定要了解人性，懂得人性，顺应人性，才能实现更高的目标，拿到想要的成果。
九型人格是一套实用且精准识人的学问，揭示了人们内在深层次的价值观和渴望，让你在最短时间内看到对方的思维模式，情绪模式，行为模式，更加了解对方，喜欢什么，厌恶什么，重视什么，了解这些后，我们便可在短时间内知道与不同性格的客户的相处之道，提升人际沟通效率，开展业务，顺利签单，卖出更多的产品，建立更为牢靠的信任关系与合作关系。

课程收益：
● 明晰不同性格的人，内在深层次的恐惧与需求，牢牢掌握客户的心理；
● 掌握和不同性格人的，沟通方向与技巧，更好的开展业务与顺利签单；
● 通过现场真人版性格访谈与互动环节，达到为团队既学既用的良好的效果；
● 建立多思维的认知体系与丰盛的人格，给团队注入新鲜的创意与活力；

课程时间：2天，6小时/天
课程对象：企业高，中，基层管理者，一线销售人员

课程方式：
● 交互教学：讲师讲授，案例分享，视频多媒体相结合，老师生动幽默演绎，课堂氛围好。
● 互动演练：现场练习，小组讨论，情境演练，即时练习，落地效果好。
● 行动学习：使学员沉浸其中，相互激发成就，体验评价好。




