《营销演说七步走》
【授课对象】
企业销售人员
【培训方式】
讲师讲授、礼仪游戏、案例分析、角色扮演
【课程时间】
1天
【课程纲要】
第一步  恐惧克服有方法
第二步  龙头凤尾有技巧
第三步  场景故事有痛点
第四步  天性互动要状态
第五步  无我利他要自然
第六步  提问思维要结果
第七步  千锤百炼出深山
【时间安排】
第一天
下午1小时:
1   3分钟个人自我介绍项目路演
2  抓取个人特点，强调听课重点
下午2小时  理论讲解六步走
晚上各自练习作业当天布置
第二天
下午2小时 项目演练，指出问题
下午1小时 各自整理重点，复盘演练
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